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TALLER: COMO AUMENTAR Y OPTIMIZAR LAS VENTAS
DE SERVICIOS PROFESIONALES

PROGRAMA:

El proceso de venta de servicios profesionales.

¢Qué estamos vendiendo?.

Los “insights” (en qué estan pensando) nuestros clientes.
Claves de éxito en la venta de servicios.

La negociacion y los honorarios profesionales.

Cémo conseguir mas clientes.

Coémo fidelizarlos.

Lo que nunca debe hacerse con los clientes.

Lo que siempre deberia hacerse con los clientes.
Ejemplos practicos.

¢Qué beneficios aporta el taller a los Profesionales?

Entenderan las claves ocultas de toda labor comercial.

Mejoraran su capacidad comercial y su empatia con los clientes.
Aprenderan a planificar mas eficientemente su actividad comercial.
Descubriran como atraer clientes y cdmo fidelizarlos.

Mejoraran su capacidad para negociar los honorarios de forma efectiva.
Conoceran los errores tipicos de los profesionales en el proceso de venta
y lo que nunca deben olvidar en su relacion con los clientes.
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